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Minden feladat 16 pontot ér, a dolgozattal így összesen 80 pontot lehet szerezni. Ehhez hozzáadódik 

még a beadott üzleti tervek értékelése és bónuszként az előadáson szerzett pluszpontok is. 

 

1.  Mit mond az érintett elmélet a vállalatirányítással kapcsolatban? Melyek a vállalatok 

legfontosabb érintettjei? Röviden jellemezze, hogy az egyes érintett csoportoknak milyen 

elvárásaik vannak a vállalatokkal szemben! 

 

2.  Milyen üzletági stratégiákat ismer? Mit jelent az üzletági portfólió menedzsment? Konkrét 

példákon keresztül mutassa be, hogy mikor melyiket érdemes alkalmazni és milyen jövőbeli 

irányok azonosíthatóak a különböző esetekben! 

 

3. Egy gyorséttermet szeretne indítani, amihez többek között megfelelő marketingstratégiára 

van szükség. Melyek a marketingstratégia legfontosabb elemei? Ezek alapján készítsen is egy 

vázlatos marketingtervet az induló vállalkozás számára! 

 

 

4.  Mit jelent a vállalkozások szintjén a finanszírozási stratégia és milyen szempontokat érdemes 

figyelembe venni a kialakítása során? Milyen finanszírozási formákat ismer? A felsoroláson 

túl röviden mutassa be és az előnyeik/hátrányaik összevetésével értékelje a különböző 

típusokat! 

 

5.  Kezdő vállalkozóként önálló vállalkozást szeretne indítani. Mutassa be, hogy milyen 

vállalkozási formák kerülhetnek szóba. A különböző lehetőségek előnyeit és gyengeségeit 

összevetve melyiket választaná? (Ha a választáshoz több háttérinformációra van szüksége, 

nyugodtan fogalmazzon meg – reális – feltételezéseket!) 

 

2014-es kérdéssor vázlatosan 

- érintett elmélet. annak a szereplői, és elvárásaik a vállalattal kapcsolatban 

- marketing stratégiák fajtái, kezdő műszaki cikk webáruháznak marketing terv vázlatot írni, egy ilyen 

cégnél milyen spec. társadalmi megfontolások lehetnek 

- finanszírozási formák fajtái, azok jellemzői, meg még valami kapcsolódó ebből a témából 

- vállalkozási formák, előnyeik, hátrányaik, kezdő vállalkozóként melyiket választaná (a 

körülményeidet te találod ki) és miért 

- mai üzleti stratégiák hátrányai, milyen működő piaci modellekkel lehet ezek ellen tenni (itt 

szerintem valami fenntartható fejlődéses dologra gondolt...) 


